
IHRE HAUPTAUFGABEN

Umsatzverantwortung für das Verkaufsgebiet im Absatzkanal Fach- und Großhandel
Erreichen der vorher vereinbarten Umsatzziele für das Verkaufsgebiet 
Betreuung unserer bestehenden Kunden in vertrieblicher und technischer Hinsicht
Akquisition von Neukunden
Durchführung von Jahresgesprächen und Konditionsverhandlungen
Individuelle Erarbeitung von Verkaufsmaßnahmen zur Absatzförderung
Durchführung von Produktschulungen und Produktpräsentationen (auch vor größeren Gruppen)
Technische Unterstützung und Hilfe bei Erst-Inbetriebnahme unserer automatischen Dosieranlagen
Teilnahme an Hausmessen und sonstigen Kundenveranstaltungen
Marktbeobachtung, insbesondere Wettbewerbsbeobachtung.

IHR PROFIL

Sie verfügen über mindestens zwei Jahre Hochschulstudium im kaufmännischen Bereich und haben bereits Ihre Fähigkeit unter
Beweis gestellt, mit sehr unterschiedlichen Menschen in einem hart umkämpften Markt erfolgreich zusammenzuarbeiten.
Sie verfügen über ausgezeichnete Verhandlungsfähigkeiten innerhalb eines Vertriebsnetzes, das aus einer Vielzahl
unterschiedlicher Ansprechpartner besteht. Dank Ihres Ehrgeizes, sich in einem technischen Umfeld weiterzuentwickeln, gelingt
es Ihnen, unsere ehrgeizigen Wachstumsziele zu erreichen.
Ihr Unternehmergeist ist auf den Markt von morgen ausgerichtet. Sie erkennen die Bedürfnisse Ihrer Kunden und sind in der Lage,
maßgeschneiderte Lösungen zu entwickeln und sie bei ihrer nachhaltigen Entwicklung zu begleiten.
Kenntnisse im Bereich Schwimmbäder sind nicht erforderlich. Eine umfassende Schulung zu unserer Produktpalette, ihren
Anwendungen und unserer Geschäftsstrategie bereitet Sie optimal auf Ihre Aufgabe vor. 
Selbständigkeit, sehr gute zwischenmenschliche Fähigkeiten, Teamgeist, Methodik, Reisebereitschaft, Sorgfalt und Organisation
sind für den Erfolg in dieser Position unerlässlich.
Da BAYROL ein europäisches Unternehmen ist, sind Englischkenntnisse von Vorteil.

WARUM BAYROL ?
Innovationskraft: Arbeiten Sie in einem Unternehmen, das immer nach vorne schaut und sich ständig weiterentwickelt
Internationale Zusammenarbeit: Werden Sie Teil eines europaweit agierenden Teams und profitieren Sie vom interkulturellen
Austausch
Karrierechancen: Nutzen Sie die Möglichkeit, sich in einem wachsenden Unternehmen weiterzuentwickeln
Attraktiver Arbeitsplatz: Abwechslungsreiche und spannende Tätigkeit in einem internationalen Unternehmen mit flachen
Hierarchien und kurzen Entscheidungswegen
Firmenwagen, 30 Tage Urlaub und eine betriebliche Altersversorgung

Sie berichten in dieser Position direkt an den  Vertriebsleiter Deutschland und Export.

VERTRIEBSMITARBEITER GEBIET NORD-WEST
M/W/D

Arbeiten Sie gerne in einem internationalen und multikulturellen Umfeld? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung, idealerweise in englischer Sprache,
unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und des frühestmöglichen Eintrittstermins.

HRBAYROL@BAYROL.EU

„Unterschiedlichkeit ist eine Chance: BAYROL setzt sich für Chancengleichheit beim Zugang zu Beschäftigung, Inklusion und Vielfalt innerhalb der Teams ein.“

Sie suchen einen Arbeitsplatz in einer soliden, bodenständigen, europäischen Unternehmensgruppe, deren Umsatz
und Ertrag seit vielen Jahren kontinuierlich und nachhaltig wächst?

Tauchen Sie ein in unsere Welt aus kristallklarem und türkisblauem Wasser...

Wir sind die BAYROL Deutschland GmbH, ein Tochterunternehmen der KIK Consumer Products/USA, eines der
führenden Unternehmen im Bereich der Schwimmbadwasserpflege in Europa, und bieten ein umfangreiches

Sortiment an hochwertigen und innovativen Wasserpflege- und Reinigungsprodukten sowie automatischen Mess-,
Regel- und Dosiersystemen an. Der Vertrieb unserer Produkte erfolgt über den einschlägigen Fach- und

Großhandel sowie über das Internet.

Eine Tätigkeit bei BAYROL gibt Ihnen die Chance, Ihre Ambitionen zu verwirklichen. 

Aktuell suchen wir für unser Vertriebsteam einen 


